Besichtigungs-Protokoll |

Dokumentieren Sie Ihren Vor-Ort-Termin systematisch - Grundlage fur die Verhandlung.

* ZUM SELBST AUSFULLEN

1. OBJEKTDATEN

Objekt-Adresse: Besichtigungsdatum / Uhrzeit:

Angebotspreis: Kontakt (Makler / Verkaufer):

Exposé-Nr. / Referenz:

2. ERSTER EINDRUCK (1-5 STERNE)

KRITERIUM BEWERTUNG (1=SCHWACH - 5=SEHR

GUT)
Gesamteindruck / Bauchgefunhl AKX QARG
Zustand der Immobilie PAQA Gk G% g
Lage & Umgebung AR QA SAG ¢
Helligkeit / Raumgefunhl W W W
Grundriss - funktional? PAQAG S A @AY

3. TECHNISCHE PRUFUNG

O PRUFPUNKT BEFUND / NOTIZ

| 0 Heizungsanlage (Alter, Typ, Funktion gepruft?)



[0 Fenster (Doppelverglasung? Zustand der Rahmen?)

O Elektrik (Sicherungskasten modern? Steckdosen
ausreichend?)

[0 Wasserleitungen (Kupfer/Kunststoff? Wasserdruck
getestet?)

0 Bad/ Sanitar (Fliesen ok? Silikonfugen dicht?
Geruchstest?)

O Bdden (Knarren? Kratzer? Feuchtigkeit?)

[0 Wande & Decken (Risse? Schimmelflecken? Feuchte
Stellen?)

O Keller (Muffiger Geruch? Feuchtigkeit? Lagerraum
nutzbar?)

O Dachboden (Dammung? Undichte Stellen? Holzschaden?)

4. MANGEL & AUFFALLIGKEITEN

Notizen: - Raum, Bereich, Schwere (kosmetisch / Investition notiq / kritisch)

5. WICHTIGE ANTWORTEN & INFOS

Antworten auf lhre Fragen: - Heizungswartung, bekannte Méngel, Verkaufsgrund, Dauer auf dem
Markt ...




6. DER ALLTAGS-CHECK

Koénnen wir hier leben? Funktioniert unser Alltag? - Kinderwagen, Fahrréider, Homeoffice,
Esstisch, Sofa - passt alles?

NACHSTE SCHRITTE & ENTSCHEIDUNG

v — X
TOP-Favorit In Ordnung Absage

Mit anderen Objekten vergleichen

Zweiter Termin sofort anfragen! Passt nicht - weitersuchen

Vereinbarte Folgetermine / To-Dos: - 2. B. zweiter Termin, Unterlagen nachfordern, Gutachter
beauftragen




